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يظمق عمييا استراتيجية الدفع لانيا تحاول دفع السشتج او الخدمة محل الترويج خلال قشؾات 
إلى السدتيمػ الشيائي، ومع إستخدام ىذه الاستراتيجية فإن البيع  التؾزيع السدتخدمة حتى ترل

، وقد تدتخدم ساسى فى السزيج الترويجي لمسشغسةالذخري يكؾن ىؾ عشرر التركيز الأ
السشغسة أيزا بعزا مؽ أنذظة الإعلان وتشذيط السبيعات السؾجيو عمى السؾزعيؽ والؾسظاء، 

 عية يتؼ ترويجيا باستخدام ىذه الاستراتيجية.الرشا ومعغؼ مشتجات السلابس وبعض الدمع
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تيدف جذب الؾسظاء والسؾزعيؽ لحسل الدمعة أو الخدمة محل الترويج مؽ خلال خمق الظمب 
عمييا بؾاسظة السدتيمػ الشيائى ، ولذا فإنو فى عل ىذه الاستراتيجية يربح الاعلان أكثر 

الذخرى ، كسا يسكؽ إستخدام بعض نساذج تشذيط السبيعات والسؾجية إلى أىسية مؽ البيع 
السدتيمػ الشيائى ، ويأمل السشتج أنو يخمق الظمب لدى السدتيمػ الشيائى فإنو سؾف يدأل عؽ 

 . السشتج لدى السؾزع الأمر الذي يجذبو إلى حسل سمعة أو الخدمة السظمؾبة
ن تدتخدم مزيجا مؽ ىاتيؽ الإستراتيجيتيؽ معا. فيي وما نؾد أن نؤكده ىشا أن السشغسة يسكؽ أ

تحاول أن تؾفر السشتج أو الخدمة لدى الؾسظاء أو السؾزعيؽ قبل أن تقؾم بالإعلان عشيا 
 . لمسدتيمػ الشيائي

 Hard Sell Strategyالاستراتيجية العنيفة في البيع .  - 



كرار الرسالة الترويجية برؾرة دائسة وتعتسد فكرة الاستراتيجية العشيفة فى الترويج عمى فكرة ت
ومدتسرة. ومعشى ذلػ أن نفس الرسالة الترويجية تدتخدم لفترة طؾيمة. وفى جسيع الؾسائل 

 يالإعلانية ففي ىذه الحالة يقؾم السشتج باستخدام أسمؾب الزغط عمى السدتيمػ ويحاصره ف
كل مكان برسالتو الترويجية. وفي عل ىذه الاستراتيجية لا يأخذ رجل البيع رفض السدتيمػ 

وراء السدتيمػ لإقشاعو بالعدول عؽ فكرة  يلذراء الدمعة كذئ يسكؽ أن يقبمو، ولكؽ يقؾم بالدع
والذركات التي تدتخدم ىذه الاستراتيجية قد تدتخدم بعض  يرفض الذئ مؾضؾع الترويج

الأن ...... والآن فقط، إذا كشت لا تحتاج الدمعة الآن، فإنػ  ي علانية مثل إتتر الرسائل الإ
سؾف تحتاج إلييا قريبا جدا، أو أدفع الآن .. أو ستدفع غدا مبمغا أكبر. وكل ىذه الرسائل تشقل 

 عمى الفرد فكرة واحدة وىى أن عسمية الذراء ىي عسمية ضرورية ولا مفر مشيا.
 


